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KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen2 von 2 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Endlich 
ein Standardwerk fr den TT-EinzelhandelVon Ein KundeDer Autor gibt Anregungen zu allen relevanten Themen des 
modernen Tontrgerhandels. Mir haben seine Kapitel Sichtweisen, Erfolgsfaktoren und Neue Geschftsideen sehr gut 
gefallen. Wenn das Thema "private Kopie" wirklich so harmlos ist, wie er es darstellt, dann braucht sich die Branche 
darum ja gar keine Sorgen zu machen! Seine Zukunftsvisionen halte ich fr durchaus realistisch. Ich wei jedoch nicht, 
wann es soweit sein wird. Schade, dass er nicht darauf eingeht, wie man Preisverhandlungen mit den Produzenten fhrt. 
Zu dem Thema verweist er immer nur auf das individuelle kaufmnnische Geschick. Es lohnt sich das Buch im Regal 
stehen zu haben, damit man sich regelmig die Erfolgsfaktoren vor Augen fhrt!0 von 0 Kunden fanden die folgende 
Rezension hilfreich. Fr Musikhndler ein absolutes MUSS! Leicht zu lesen!Von Ein KundeEndlich mal ein Fachbuch fr 
den Tontrgerhndler. Die Anregungen des Autors sind berraschend und einfallsreich. Auf einige Themen geht der 
Autor - fr mich - leider nur zu kurz ein. Wahrscheinlich mchte er als Unternehmensberater nicht sein ganzes Pulver 
verschiessen. Trotzdem ein gelungenes Buch mit Rundumschlag, was ein Musikhndler alles beachten sollte!2 von 3 
Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. es htte schon mehr sein knnenVon Ein Kundewie schon im titel 
geschrieben, war ich doch vom umfang des buches enttuscht. das buch hat ca. 150 seiten mit relativ groer schrift und 
ist in maximal zwei tagen ausgelesen. da ich eine betriebswirtschaftliche vorbildung habe, konnte ich in diesen bereich 
nichts neues lesen bzw. ich war auch etwas ber den umfang enttuscht. manche themen, wie zb marketing, wurden auf 
nur wenigen seiten abgehandelt, welche aber wesentlich mehr vertragen knnten. einzig interessant fand ich seinen 
innovativen ansatz punkto geschftsausstattung, wobei ich mich frage, ob das auch so realisiert werden kann.


