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Von Christoph Weiss: Verdammt zur Spitzenleistung: Erfolg im Hyperwettbewerb. Ein Arbeitsbuch fr
Unternehmer before purchasing it in order to gage whether or not it would be worth my time, and all praised
Verdammt zur Spitzenleistung: Erfolg im Hyperwettbewerb. Ein Arbeitsbuch fr Unternehmer:

KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen9 von 10 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich.


http://f3db.com/pub/links.php?id=3937960023

Kompetentes Fachbuch fr UnternehmerVon Dr. Helmut Habig, Unternehmensberatung"V erdammt zur
Spitzenleistung” ist ein Spitzenbuch vor allem fr Familienunternehmer und -unternehmerinnen. Man fhit, der Autor ist
kompetent und wei wovon er redet. Nach erfolgreichem Studium war er jahrelang in einer
Spitzenberatungsgesellschaft ttig, danach angestellter Manager, bevor er selbst Geschftsfhrender Gesellschafter eines
Unternehmens wurde.Der Autor argumentiert streng, klar und auf das Wesentliche fokussiert. Der Leser merkt, dass
der Autor Theorie und Praxis aus verschiedenen Blickwinkeln kennt und beides ausgewogen darstellt. Die Lektre ist
spannend aus fachlicher Sicht, aber auch vom Unterhaltungsfaktor her, da der Autor seine Argumente mit vielen
Beispielen bekannter Firmen und Familien untermauert. Es wird erlutert, was zur Fhrung eines Unternehmens gehrt,
was der Unternehmensfhrer also knnen muss. Dabei kommt auch die Strategie nicht zu kurz. Hier erfhrt man, dass es
im Zeichen der weltweiten Digitalisierung der Mrkte nur noch zwei magebliche Orientierungen gibt: entweder
Premiumanbieter oder der Preiswerteste zu sein und zwar egal in welcher Branche. Sonst droht das Aus.Vor dem
Hintergrund eigener Erfahrung will der Autor dem Unternehmensfhrer deutlich ans Herz legen, dass dieser kritisches
Hinterfragen seines Tun und Handelns nicht nur erlauben, sondern dieses Hinterfragen - sei es aus dem
Gesellschafterkreis, sei es aus dem Aufsichtsrat bzw. Beirat, sei es von sonstiger kompetenter Seite - anregen soll. Mit
zahlreichen Grafiken und Schaubildern werden die Aussagen komprimiert, kompetent dargestellt und auch erlutert.
Leider gibt es kein Stichwortverzeichnis, dann wrde sich das Buch fast zu einem kleinen Nachschlagewerk eignen.
DasBuchiist fr jeden Unternehmer und jede Unternehmerin eine Gewinn bringende L ektre, es eignet sich nicht zuletzt
wegen des handlichen Formats als wertvoller und ntzlicher Reisebegleiter.4 von 5 Kunden fanden die folgende
Rezension hilfreich. Hilfestellung fr erfolgreiche UnternehmerttigkeitVon BineMir als Manager in einem

mittel stndischen Familienunternehmen, das in einem Markt mit hrtestem Wettbewerb meist ber die Preisschienefttig
ist, spricht der Autor aus der Seele und in die Seele. Das klare Bekenntnis zur Spitzenleistung ist in der immer strker
globalisierten Welt der einzige Weg fr den Mittelstand im Hochlohnland" Deutschland - ist der einzige Weg sich aus
dem mrderischen” Preiswettbewerb, den wir aus Deutschland heraus nicht gewinnen knnen, herauszuhalten.Die sehr
klare und bisweilen auch etwas deftige” Sprache in diesem Handbuch fr Praktiker" ist Beleg dafr, dass der Autor
wirklich aus seinen praktischen Erfahrungen heraus schreibt. Hier wird nicht in irgendwel chen theoretischen
Abhandlungen geschwafelt oder irgendwel chen gerade modernen Managementtrends (die meist aus Amerika herber
schwappen) nachgelaufen. Der Autor kommt direkt auf die wesentlichen Punkte erfolgreicher Unternehmerttigkeit.
Mit vier Kernfragen bringt er die wesentlichen Kriterien fr Erfolg oder Misserfolg von Unternehmen geradezu
krperlich greifbar auf den Punkt. Da gibt es nichts mehr zu deuteln: Wer vier mal Ja' sagen kann, ist erfolgreich
unterwegs. Wer eine oder mehrere der Kernfragen mit Nein" beantworten muss, hat noch Arbeit zu tun.Das Buch von
Dr. Wei wird nicht jedem gefallen, da es dem Leser sehr direkt den Spiegel vorhit". Wer sich selbst nur beruhigen will
sollte lieber eines der Trendbcher aus den USA lesen. Wer aber wirklich Hilfestellung fr erfolgreiche
Unternehmerttigkeit sucht und auch offen ist fr zunchst vielleicht schmerzhafte Erkenntnisse, der ist mit diesem Buch
gut versorgt.Wir sind mit unserem Unternehmen erfolgreich unterwegs. Und trotzdem schauen wir immer wieder
hinein in dieses Handbuch fr Unternehmer”, denn im Haifischbecken" der Verdrngungsmrkte sind wir Verdammt zur
Spitzenleistung"!1 von 1 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Pflichtlektre fr Unternehmer (und
Grnder)Von IngenieurEigene Erfahrung ist halt durch nichts zu ersetzen: Man sprt auf jeder Seite, dass der Dr. Wei
authentisch ist, weil er selbst an vorderster Front stand und darber hinaus vielen ber die Schulter geschaut hat, die
seinen Rat ntig hatten (oder haben). Nicht nur fr Familienunternehmer wichtig, sondern auch fr alle in dessen Umkreis
(Verwandschaft, Management, Berater,...)fr den Fall, dass sie nicht kapiert haben sollten, wie der hase laufen soll.
Auch fr Grnder empfehlenswert weil sie lernen knnen, was man von Anfang an nicht falsch machen sollte.

ber den Autor und weitere MitwirkendeDipl.-Kfm. Dr. rer. pol. Christoph Wei war nach seinem Studium der
Betriebswirtschaftsiehre an der Universitt Erlangen-Nrnberg und Promotion vier Jahre Revisor bel der Daimler Benz
AG. An diese Ttigkeit schlossen sich fnf Jahre als Berater bei McKinsey Co. mit internationalen Projekten in der
Automobilindustrie, Chemie, Elektrotechnik und der ffentlichen Verwaltung an, zuletzt als " Senior Projektleiter”.
1991 wurde er Geschftsfhrer der Festo Tooltechnic GmbH. 1997 erfolgte die zustzliche Berufung in den Vorstand der
Festo AG, Esdlingen, in der Verantwortung fr das Ressort "Order Fulfilment”. Zwischen 2001 und 2006 war er
Vorsitzender des Vorstands der TTS Tooltechnic Systems AG Co. KG, dieim Zuge der Realteilung der
Gesellschafterstmme durch Abspaltung des Werkzeugbereichs der Festo AG entstand. Seit 2007 ist er
Geschftsfhrender Gesellschafter der Unternehmensgruppe Theo Mller, Aretsried. Dr. Wel ist Mitglied von Beirten und
Aufsichtsrten.



